1- ¿Si tu estrategia A que te funcionaba anteriormente, ahora no te funciona, que otra estrategia B y C vas a usar?
· [bookmark: _GoBack]Analizar los clientes respecto a su actividad económica, ingresos y pedirles referidos nuevos.
· Llamar amigos de la universidad y otras cosas que hemos hecho.
· Basarse en la búsqueda de clientes a través de redes sociales.
· Si el agradecimiento siempre trae cosas buenas, podríamos llamar a nuestros clientes y pedirles referidos, y hacerle revisión de productos.
2- ¿ A quien podemos llamar a agradecer?
· Comunicación constante con el cliente, mantengo buena relación con el cliente para que se sienta bien atendido. Se quede con buena referencia mia. Dejar huella siempre, para si o para no.
3- ¿ Si colocas en una balanza lo que hiciste en mayo y junio, que mejorarías o cambiarias?
· Mejoraría la actividad, ya no me puedo acostar con la satisfacción de que hice 2 ADN, mínimo tengo que hacer 4 ADN. En mayo hacia 4, esa era mi agenda o meta. MINIMO AGENDAR 4 CITAS MARTES Y MIERCOLES
4- ¿ Cuales son las limitaciones que tienes o estas viendo que no te permite atravesar ese puente, de manera personal, para no lograr el objetivo trazado de Junio?
· En escenarios nuevos aparecen nuevas limitaciones y busco la forma de solucionarlo. Si me cambió la vida me esta pidiendo que sea mas disciplinada, me tengo que levantar mas temprano.  El tiempo es LIMITADO y debes sacarle el provecho para poder tener el resultado. Enfocarte en cosas concretas como: - En horas que no son de trabajo, debo dar la milla extra. Sobreagendar de 4 citas entre sábado, domingo y lunes festivo.
· Romper el hielo con el seguro de vida.
· Perderle el miedo a hablarle del seguro de vida.
5- ¿Qué puerta abres y que puerta cierras para lograr la meta que te trazaste en junio2020?
· En cuanto a las puertas abiertas, estoy tocando mis centros de influencias que tenia abandonados, y me están dando nuevos referidos.
· En cuanto a las puertas que debo cerrar, estoy trabajando en no distraerme tanto, usarlas para sacarle el provecho para prospectar y eliminar las distracciones que me quitan el tiempo. No desconectarme de cosas bobas.
· CERRAR LA PUERTA DE LA NEGATIVIDAD, porque ya vamos terminando el mes y esa puerta no es buena idea o una buena solución.  Cerrar la puerta del desespero.
· Abrir la puerta del éxito, que es contagioso y pensamiento positivo, en la FE.
6- ¿Si en tus manos está la posibilidad de salvar familias de eventos negativos, a quien salvarías o a quien tocarías para cambiarle la vida que aún no lo has tocado?
· Quitarle la barrera o negativa a esas personas que yo pensaba que no van a comprar o que son intocables y arriesgarme a contactarlas.
· Quitar el estigma de que las personas no van a comprar porque tienen mala situación económica o tienen mucho dinero y uno cree que no van a querer pensar en esto porque ya están muy protegidos.
